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SKANE NORDVAST

Stod och hjdlp for foretag att utvecklas och fa fart pa lonsamheten

Livet som féretagare ar fyllt med utmaningar av olika slag. Vissa perioder ar allt pa topp medan andra
innebar utmaningar pa helt andra satt. Att vara foretagare ar en livsstil och for att féretaget ska
kunna utvecklas val, maste dven féretagaren fa utvecklas, saval personligen som i yrkesrollen.

Genom att delta i den har kursen vet vi att du ger dig sjalv och ditt foretag en fantastisk maojlighet till
en spannande resa. Det betyder ocksa att nu, nar du bestamt dig for att utveckla dig och ditt
foretag, maste du avsatta tid for detta arbete. Boka moten med dig sjalv varje vecka under tiden
kursen pagar sa att du kdnner att du kan dgna dig helhjartat at detta viktiga arbete. Natverken som
bildas i grupperna ar vardefulla for dig som foretagare.

Vi som leder kursen ar verksamma som foéretagsradgivare inom Nyféretagarcentrum och har sjalva
drivit eller driver foretag. Vi har darigenom erfarenhet bade av tider nar det har gatt bra och nér det
har gatt mindre bra. Vi vet att det inte finns nagra genvagar utan att lyckas som féretagare kraver
tid. Tankar tar tid och nar du hittar ratt ger det ocksa resultat!

Med en val genomtankt affarsutvecklingsplan satter du fokus pa affarerna sa att du kan fa Ionsamhet
i ditt foretag. Ett foretag som lyckas som man sjalv byggt upp fran grunden, ar en otrolig kansla som

ingen kan ta ifran en.

Eftersom du har fatt en unik mojlighet att ga den har kursen, vill vi att du fullféljer den.

Lycka till!

Projektet Affirsresan dr mojligt tack vare stod fran
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Datum och tid: Tisdagar 09.00 — 12.00

26 februari - Tydlighet och hallbarhet i affarsmodell och idé
12 mars — Marknad, konkurrens, vision och mal

26 mars — Marknadsforing — bli det sjalvklara valet!

9 april — Lonsambhet, sélj och tillvaxt

30 april — Att inte vara ensam!

14 maj— Nasta steg for ny framtid

Mal med kursen

Efter avslutad kurs ska du ha genomfért en analys av nuldget for ditt féretagande. Du skall ha klarlagt
vagarna framat och fatt ett bra grepp om din plan.

Hur resultatet blir beror pa den gemensamma insatsen och pa engagemanget i gruppen. Att fa
berdtta om och utveckla sina tankar tillsammans med andra foretagare och att fa aterkoppling ar
vasentligt for den egna personliga utvecklingen. Tank darfér igenom och férbered uppgifterna infor
varje traff. Var 6ppen och arlig, dela med dig till 6vriga deltagare och se feedback som en majlighet
till utveckling.

Tillvigagangssatt

Vid forsta traffen gar vi igenom upplagget for kursen. Du far traffa 6vriga kursdeltagare och bekanta
dig med dem. Du ska dven goéra en féretagspresentation sa att ovriga deltagare far veta mer om ditt
foretag. Presentationen gor du dven under den sista traffen och far feedback pa den. Ett perfekt
tillfalle for dig som ny foretagare att fa gora presentationen pa nytt nar du har slipat pa din
foretagsidé.

Varje traff innehaller

1. Backspegel — En kort tillbakablick och summering fran forra veckan. Vad pratade vi om da
och tankar och funderingar sedan dess

2. Uppgifterna — Vad ni har kommit fram till nar ni har gjort uppgifterna kring ert foretagande

3. Forelasningsdel — Genomgang av dagens tema med diskussion

4. Uppgifter infor nasta vecka
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Infor forsta traffen

Du ska forbereda en presentation utav ditt foretag eller ditt kommande féretag pa 5-8 minuter. Detta
for att 6va dig i att presentera en tydlig bild utav ditt foretag och for att 6vriga deltagare ska fa en
bild av vad du gor.

- Namn pa foretaget

- Storytellning — vem startade det, nar, varfor, organisation

- Affarsidé — Vad erbjuder ni, malgrupp, kundnytta

- Bransch — Hur ser marknaden och konkurrensen ut, varfor blir du vald?

Du viljer sjalv hur presentationen gar till, om du talar fritt, visar hemsidan eller vill anvdnda dig utav
en powerpoint presentation eller liknande. Om du har en presentation, maila den till
marlene.taudien@nyforetagarcentrum.se senast kl 08.00 samma dag.

Forutom presentationen ska du dven fundera ut varfor du vill ga kursen, vilka forvantningar du har pa
den och vad du vill fa ut av den.

Uppgifter och litteratur

Infor varje tillfalle far du med dig uppgifter hem samt hanvisning till vad du ska lasa.

Individuella radgivningar

Du far aven tillgang till att boka in individuell radgivning hos nagon av vara radgivare. Vid
radgivningstillfallena ar det fullt fokus pa dig och ditt foéretag dar vi gar djupare in pa hur just du kan
skapa tillvaxt. Vi rekommenderar alla att boka en radgivning nagra veckor in i utbildningen och dven
strax efter kursen har avslutats. Fér dig som ar helt ny som féretagare rekommenderar vi att boka in
en radgivning redan innan kursstart for att du ska kunna fa ut sa pass mycket som mgjligt utav
kursen.

Efter utbildningen

Vi rekommenderar att skapa en grupp pa Facebook eller i annat natverk dar ni kan halla kontakten.
Majoriteten av de tidigare grupperna fortsatter att halla kontakten och har egna natverkstraffar ca
en gang i manaden. Kom ihag att ni dr varandras ambassadoérer och kanner till varandras foretag vl
efter avslutad kurs. Oavsett vilken bransch ni ar verksamma inom sa méts ni av liknande svarigheter.
Prioritera garna att ldgga tid pa att halla kontakten, da ni har stéd i ndgon som forstar och delar din
gladje nar det gar bra och kan peppa dig under samre tider. Tillsammans blir ni annu béattre och
skapar starkare foretag!
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Innehall:

1.) Tydlighet och hallbarhet i affairsmodell och idé
eForetagspresentation- Affarsidé, storytelling, kundnytta, varfor ska kunden vélja dig?
* Affarsidén — Behover den utvecklas?
e Affarsplan — Forsta upplagan eller dags att uppdatera?
¢ Vad erbjuder du? — Vad ar det kunden képer?
¢ Vem ar din kund? — kundtyper - olika erbjudanden

e Kundnytta — Vad ar kundnyttan och hur lyfter du fram det?

2) Marknad, konkurrens, vision och mal

e Malsattningar — 1 ar kontra 3 ar

¢ Marknadsundersdkning — Hur ofta och pa vilket satt

e Omvarldsanalys — Hur pa ett smart och effektivt satt

¢ Konkurrentanalys — Vad kan jag ldra mig av andra, hur forhaller jag mig till dem?
e SWOT analys

e Karnvarden — Stammer de med kundnyttan?

3.) Marknadsforing - bli det sjalvklara valet!

e Varumarke — Vad ska du tanka pa och vad symboliserar det?

¢ Marknadsplan — synka med aktuella handelser

¢ Image - profil — identitet — hur far du kunderna att uppfatta det du vill?
¢ Hemsida och logotype — Tydlighet och vad formedlar du?

e Marknadsforingskanaler — Vilka finns och hur valjer du?

e Det lilla extra — Vad ar det i ditt foretag?

e Sociala medier — Vilka, och hur kan du anvanda dem pa basta satt?

Nyféretagarcentrum Skane Nordvast
Helsingborg — Drottninggatan 7A, 042-18 18 20 Landskrona — Ostervangsplan 15, 0418 —40 30 50
Angelholm — Jarnvégsgatan 5, 0431 —828 29
www.nyforetagarcentrum.se/skanenordvast
marlene.taudien@nyforetagarcentrum.se




N

Orkelljunga NARINGSLIV

4) Lonsamhet, silj och tillvaxt

e Ekonomisk planering — Eventuell backspegel och framtid - Tillvaxt
¢ Budget — Hur & Nar

e Prismodeller — Olika exempel pa hur du kan rakna ut ditt pris

e Séljmetoder — sdlj sjalv eller ta hjalp

¢ Nyckeltal — vilka ar relevanta for din verksamhet

* Bokforing — gor du det sjélv eller med hjalp?

5) Att inte vara ensam

o Natverk — aktuella for dig & behov av nya?

e Styrelse — aktuellt i din verksamhet?

e Mentorer — alternativ till styrelse

¢ Ensam eller med kompanjon — Status & malbild
e Avtal — status/ behov av juridiskt stod

e Forsakringar — status & arlig besiktning

¢ Mingelteknik — praktiska 6vningar

6) Nasta steg for ny framtid

¢ Uppdaterad foretagspresentation
e Summering

¢ Framtidsplanering

e Minamal pa1aroch3ar
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